1.1 Girişimci

1.2 İşletmenin Faaliyet Konusu

1.3 İş Kurma Süreci

2.1 Girişimci ve İşletme Ortaklarının Kişisel Bilgileri 

2.2 Girişimci ve İşletme Ortaklarına İlişkin Bilgi Tablosu 

2.3 İş Fikri ve Seçme Nedeni

2.4 İşletmenin Hukuki Statüsü ve Seçim Nedeni

2.5 İşletmenin Misyonu

2.6 İşletmenin Vizyonu

2.7 Kısa Vadeli Hedefleri

2.8 Orta ve Uzun Vadeli Hedefleri

3.1 Pazarın Büyüklüğü, Hedeflenen Pazar Payı

3.2 Pazar Profili

3.3 Rakip Analizi

3.4 Pazarlama/Satış Hedefleri 

3.5 Sektörel Gelişmeler, Fırsat ve Tehditlere İlişkin Değerlendirmeler 

3.6 Beklenmedik Durumlara İlişkin Öngörüler 

3.7 Ürün/Hizmet Tanımı

3.8 Ürün/Hizmet Fiyatının Nasıl Oluşturulduğu 

3.9 Yer Seçimi

3.10 Müşteriye Ulaşım Kanalları 

3.11 Ürün/Hizmet Tanıtım Planı 

4.1 NACE Kodu: (NACE Kodları www.kosgeb.gov.tr’den temin edilerek yazılmalıdır.)

	
	
	
	


4.2 Üretim/Hizmet Sunum Sürecinin Aşamaları 

4.3 İş Akış Şeması
4.4 Üretim/Hizmet Sunum Teknikleri, Standartlar, Spesifikasyonlar

4.5 Hukuki Gereksinimler

5.1 Organizasyon Şeması 

5.2 Görev ve Sorumluluklar 

5.3 Görev Tanımlarına Göre Alınacak Personel Nitelikleri 

6.1 Başlangıç Maliyetleri ve Diğer Başlangıç Giderleri 

6.2 İşletme Giderleri 

6.3 Nakit Projeksiyonları 

6.4 Üretim/Satış Hedefleri 

6.5 Kâra Geçiş Noktası

6.6 Özkaynak ve/veya Diğer Kaynaklardan Sağlanacak Finansman
7. İşletme Kuruluş Desteği – Açılış Masrafları- Sabit Yatırım Desteği

8- Proforma Faturalar tarat kopyala

9- Açılış masrafları tarat kopyala 
10- Sertifika

11- Vergi Levhası
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